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Inversion Total

2.590 €

Leads Generados

Ventas

KD DASHBOARD EJECUTIVO - KATDIGITAL 2026

Vision global del rendimiento comercial y de marketing

Periodo de analisis:
1 may 2026 - 31 may 2026 A

Facturacion

10

2

585.000 €

Objetivo: 2.600€ Objetivo: 15 Objetivo: 5 Objetivo: 1.250.000€
99.62 % 66,67 % 40,00 % 46,80 %
CPL medio (€) Ticket Medio ROAS (%)
227,67 € 585.000 € 225,87
Objetivo: 173,33€ 149,42 % Objetivo: 250.000€ 117,00 % Objetivo: 100 225,87 %
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CAPTACION PROCESO COMERCIAL CONVERSION
000 (Seguimiento) (Funnel)
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Leads por Canal
Conversion (Funnel)
Dias 12 Respuesta Dias Cierre
. Google Ads Cualiﬁcado (100 %) —
20% SEO
ot Ade 0’5 8 o contactado ( )
@ Email Marketing
Nuevo (100 %)
Reserva (50 %)
Pipeline Comercial (leads por estado)
Portal Inmobiliario 475 Estado Leads % total Visita agendada (50 %)
Meta Ads - 2. No contactado 2 20 %
Email Marketing |60 3. Contactado 2 20 % Q Q 1\ /]\
SEO 0 4.  Nuevo 2 20 % ) )
0 200 400 600 5. Reserva 1 10 % %Visita %Reserva %Reserva O/OVenta
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Leads por Campaiia Facturacion por Promocion Rendimiento por Promocién
Promocion Ventas Leads Facturacion v  %Ventas
seo 300.000 € e 85,000 € 1.. Jardines del Sur 1 3 300.000€  3333%
Portal Inmobiliario |1 2.. Residencial Norte 1 4 285.000 € 25 %
Google A_d51' 3.. Residencial Centro 0 3 null 0%
campana
Meta Ads - campafia
1
Email Marketing
Meta Ads - campafia
2
Google Ads -
campana 2
Jardines del Residencial Residencial
Sur Norte Centro
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ALERTAS Y RIESGOS
-
. L . L 4 « Solo 3 clientes medidos en postventa
2 .Leads sm,se_gwmlento_ . _ 2 Ventas gt_eneradas para to_do el ROAS_ = Baja trazabilidad de experiencia de cliente
Riesgo de pérdida comercial inmediata Dependencia Alta - ROI postivo pero fragil (o) .
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